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Piata isi mentine linia ascendenta;
oferte avantajoase pentru vehiculele verzi

Piata de leasing financiar din Romania a incheiat un nou an
de crestere, situandu-se cu mult peste media europeana in
ceea ce priveste volumele noi si portofoliul. Transporturile,
constructiile si lucrarile de infrastructura au fost printre
cele mai dinamice segmente in 2023, iar premisele
pozitive de dezvoltare se mentin si pentru acest an. Despre
contextul general de piata, dinamica ofertei de finantare

si previziunile pentru perioada urmatoare am discutat cu
Radu Ciocoiu, CEO Raiffeisen Leasing.

Tranzit: Cum a evoluat piata de
leasing financiar in 2023 comparativ
cu anul precedent din punct de
vedere al volumelor finantate si al
numarului de contracte incheiate?
Care au fost principalii factori care
au influentat politica de achizitii a
clientilor?

Radu Ciocoiu: Piata de leasing
din Romania si-a continuat in 2023
tendinta pozitiva din anul precedent,
demonstrandu-si capacitatea de
adaptare la realitatea economica. Cele
mai recente date disponibile, care
prezinta indicatorii cumulativi aferenti
celui de-al doilea trimestru din 2023,
colectati in sistem ,black box”, arata
ca piata de leasing a crescut cu doua
cifre fata de aceeasi perioada a lui
2022. Mai mult, in prima jumatate
a anului, cresterea a fost de trei ori
mai mare decat media europeana,
respectiv +29% n termeni de volume
noi si +19% la nivelul portofoliului,
fata de aceeasi perioada din 2022.
(Conform ultimelor estimari publicate
de Leaseurope, Asociatia Europeana a
Industriei de Leasing, piata europeana
a crescut cu 9% pe segmentul de
volume noi si cu 4% la nivel de
portofoliu, in aceeasi perioada de
referinta.)

In Romania, in primele sase luni
din 2023, dinamica de crestere a
volumelor finantate este foarte buna,
comparativ si cu perioadele similare
ale anilor trecuti.

Principalii factori care au
influentat politica de achizitii
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a clientilor au urmarit eficienta
operationala, corelata cu obiectivele
de crestere ale companiei, pe
termen mediu si lung. Cand nevoia
de crestere a afacerii implica
achizitia de active noi, fie ca vorbim
despre vehicule comerciale pentru
extinderea sau reinnoirea flotei, fie
despre echipamente de productie,
n cantarirea deciziei cu privire la
sistemul de achizitie - de a cumpara
activul sau a-l finanta prin leasing
sau credit - clientul ia in considerare
implicatiile financiare, respectiv
costul si impactul asupra fluxului de
numerar, precum si potentialul de
crestere pe care investitia il poate
genera pentru afacere. Clientii care
opteaza pentru finantare, in leasing
sau credit, aleg produsul care se
adreseaza cel mai bine nevoilor si
obiectivelor afacerii lor. Viteza de
aprobare, lipsa garantiilor si o structura

de costuri confortabila, care sa le
asigure predictibilitate, sunt factorii
care inclina balanta in favoarea
deciziei de a apela la finantare.

Flexibilitatea si calitatea serviciilor
post-vanzare, precum si reputatia,
influenteaza alegerea finantatorului.
De asemenea, experienta anterioara
pozitiva cu societatea de leasing sau
cu banca din cadrul Grupului - asa
cum este si cazul nostru - influenteaza
luarea deciziei. Este o opinie bazata
pe fapte concrete, din experienta
noastra ca finantator apartinand unui
Grup financiar puternic si cu stabilitate
pe piata, care ne genereaza peste 60%
din business.

Cum au evoluat conditiile
financiare in cazul contractelor de
leasing, raportat la situatia economica
interna si internationala (variatie
dobanzi, avans) si ce asteptari aveti
pentru perioada urmatoare?

Costurile finantarilor in leasing
- asa cum s-a intamplat si in cazul
altor produse de finantare - au trebuit
adaptate unei perioade de instabilitate,
inflatie ridicata si volatilitate crescuta
a pietei. De asemenea, pe fondul
expansiunii indicilor de referinta ai
pietei bancare, ROBOR si EURIBOR,
costul finantarii pentru companii a
suferit ajustari.

Exista in prezent un sentiment
de incredere la nivelul pietelor
financiare, care se estimeaza ca va
impacta pozitiv costul finantarii,
si dobanzile ar putea scadea.
Inceperea relaxarii politicii
monetare, ca urmare a scaderii
presiunii inflationiste, se va
transpune, cel mai probabil,
intr-o readaptare in sens pozitiv a
preturilor.

Ce segmente de piata au
avut cea mai buna evolutie in
20232 Carui fapt se datoreaza
acest lucru?

Segmentele de piata care au
avut o evolutie foarte buna in
2023 pentru piata de leasing sunt




Official Partner of

FORMUAEC

acelea care au performat si la nivelul
economiei. Investitiile realizate de
catre mediul de afaceri si cele publice,
finantate din fonduri UE, au asigurat o
performanta buna a economiei si una
foarte buna pentru leasing, produsul
reusind sa deserveasca optim cererea
pentru camioane noi si echipamente
destinate transporturilor, logisticii si
lucrarilor de infrastructura.

Dintre segmentele de active
finantate in leasing, o performanta
buna a fost inregistrata de
vehiculele comerciale. Lanturile de
aprovizionare, puternic afectate de
pandemie, de conflictele globale,
dar si de presiunile inflationiste si
de costurile crescute la carburant,
incep sa se reaseze si sa Isi regaseasca
echilibrul. Un rol important in
cresterea eficientei il va juca aici
digitalizarea, din punct de vedere al
transferului de date, documentatiei,
interconectarii proceselor logistice si
gestionarii spatiilor de depozitare.

Cum apreciati in mod particular
segmentul vehiculelor comerciale
grele? In ce masura termenele

mai mari de livrare anuntate
de producatori au influentat
comportamentul clientilor?

Termenele de livrare la vehiculele
comerciale, desi nu au revenit pe
deplin la o stare de normalitate, au
cunoscut imbunatatiri semnificative
anul trecut fata de 2021 si 2022.
Acest aspect s-a transpus si intr-o
disponibilitate mai mare a stocurilor la
producatori.

2023 a adus o cerere mare pentru
camioane, ca 0 consecinfa a strategiei
companiilor de transport de reinnoire
sau extindere a flotelor, pentru a
onora numarul mare de comenzi din
industrie (transport intern, international
si distributie) si pentru a ramane
competitive.

Cererea a fost sustinuta, de
asemenea, de nevoia existenta la
nivelul proiectelor de infrastructura,
care au cunoscut o dezvoltare robusta
anul trecut, pe fondul contributiei
importante a fondurilor europene si a
PNRR.

Ati incheiat contracte de finantare
pentru flote in 20232 Care ar fi cele
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mai mari dintre ele si carui segment
de transport i sunt destinate?

Cea mai mare flota pe care
am finantat-o anul trecut a fost de
peste 100 de vehicule, camioane
specializate pentru constructii, pentru
un client foarte mare, care participa la
lucrari extinse de infrastructura la nivel
national.

Autotractoarele, semiremorcile
si betonierele au fost la mare cautare
anul trecut. Clientii din domeniul
constructiilor au surprins fereastra de
oportunitate oferita de accelerarea
puternica a lucrarilor de infrastructura,
care creeaza un context favorabil
pentru investitii si Tn 2024. Pe acest
segment am finantat flote de vehicule
comerciale de la 20 pana la 100 de
unitati. Flote intre 50 si 70 de unitai
au mers catre clientii din transporturile
nationale si internationale.

Aici doresc sa punctez importanta
parteneriatelor pentru adresabilitatea
produsului de leasing, care devine
mult mai vizibil si usor de asamblat
cand este pozitionat intr-un ecosistem
adecvat client-producator/furnizor-
finantator. >
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»  Prin parteneriatul Daimler Truck
Financial Services powered by
Raiffeisen Leasing venim cu o gama
completa de solutii de finantare in
leasing financiar, credit si leasing
operational, adresate achizitiei de
camioane, autobuze si autocare noi
sau rulate din portofoliul Daimler
Truck&Bus.

Ati primit cereri de finantare sau
oferiti finantare si pentru vehicule
echipate cu sisteme alternative
de propulsie (electrice, hibride
diesel-electrice s.a.)? Sunt conditii
mai restrictive in cazul acestora
din urma sau, dimpotriva, mai
avantajoase comparativ cu achizitia
de vehicule propulsate de motoare
termice?

Tema sustenabilitatii reprezinta
una dintre liniile directoare
principale ale strategiei noastre de
crestere. Incurajam investitiile in
vehicule verzi si facilitam accesul
la finantare, cu reduceri fata de
dobanda standard si produse
dedicate pentru clientii care doresc
sa includa vehiculele cu sisteme
alternative de propulsie, electrice sau
hibride, in parcul lor auto, pentru a-si
reduce amprenta de carbon.

Ponderea majoritara pe acest
segment de bunuri este detinuta
de autoturisme. Observam insa
o efervescenta si pe segmentul
utilitarelor usoare si un apetit in
crestere al clientilor pentru achizitia
de flote electrice. Pe langa sustinerea
strategiilor de sustenabilitate ale
companiilor, autoutilitarele electrice
ofera si avantajul costurilor reduse cu
service-ul si mentenanta.

n 2023 am observat un interes in
crestere pentru refnnoirea flotelor de
autoutilitare cu vehicule electrice din
sfera companiilor de curierat urban
si chiar am acordat finantari pe acest
segment. Ne bucuram sa contribuim
in acest mod la reducerea emisiilor
de carbon, pentru un aer mai curat,
avand in vedere faptul ca activitatea
de curierat este una dintre cele mai
mari surse de poluare din marile
orase.

Conform ultimelor date DRPCI,
in comparatie cu 2022, la finalul
anului trecut Tnmatricularile de
masini electrice noi au crescut cu
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aproape 30%, o evolutie solida,
care-si va continua linia pozitiva si in
perioada urmatoare.

Conditiile de finantare nu
sunt mai restrictive pentru acest
segment de vehicule, din contra,
ofera avantajul unor costuri reduse
si structuri de avans si perioada de
finantare flexibile.

Exista optiuni de revanzare
in cazul vehiculelor cu propulsii
alternative? Cat de important
este aportul reprezentantilor
producatorilor pentru a finanta astfel
de produse?

In cazul vehiculelor electrice,
curba de depreciere in timp este in
continuare mai mare fata de cea
a vehiculelor cu motoare termice.
Vorbim inca despre o piata in
formare, in care, momentan, se
resimte o cerere destul de scazuta
pentru vehicule electrice second-
hand.

Clientii sunt reticenti sa
achizitioneze masini electrice uzate
din mai multe motive, precum lipsa
subventiei de la stat, ingrijorarile cu
privire la durata de viata a bateriei
sau lipsa de predictibilitate cu privire
la evolutia tehnologiei, care ar
putea aduce progrese tehnologice
semnificative privind autonomia
acestora.

Aportul reprezentantilor
producatorilor, alaturi de politici
dedicate din partea autoritatilor
statului pentru a finanta astfel de
produse, va deveni din ce in ce
mai important pe viitor, pentru a
fncuraja economia circulara, prin
programe care sa sprijine achizitia la
preturi mult mai accesibile, pentru
asigurarea prelungirii ciclului de viata
al acestor vehicule.

Oferiti servicii de finantare si
pentru vehicule second-hand? Daca
da, cum difera conditiile de finantare
de cele pentru modelele noi?

Vehiculele uzate reprezinta
in continuare o optiune pentru
companii, in functie de nevoile
afacerii si oportunitatea investitiei la
un anumit moment.

Alaturi de camioane, la nivelul
pietei exista o gama larga de
vehicule second-hand, disponibile

pentru diverse domenii de activitate:
autoutilitare, autotractoare,
autobuze, remorci si semiremorci,
autorulote, care sunt in continuare
de calitate foarte buna, provenind
de la producatori de renume, perfect
apte pentru utilizarea intensiva in
transportul intern si international, in
constructii si lucrari de infrastructura,
salubritate si in alte activitati
specifice, la un pret mult mai mic
comparativ cu un vehicul nou.
Oferta noastra actuala de
finantare cuprinde campanii dedicate
segmentului ,used trucks”, cu optiuni
de leasing financiar sau credit,
cu avans ce porneste de la 10%,
dobanda fixa foarte avantajoasa, de
4,99%, sau variabila, formata din
Euribor plus marja, cu posibilitatea de
a beneficia de valoare reziduala, la
final, de pana la 22%.

Aveti in derulare si proiecte de
leasing operational pentru vehicule
comerciale? in ce masura exista
in Romania o piata pentru acest
serviciu? Se preteaza pentru orice tip
de aplicatie de transport?

Leasingul operational pentru
vehicule comerciale reprezinta o
optiune care prinde contur si pe piata
din Romania. In contextul economic
actual, companiile exploreaza
optiunile diferitelor solutii de
finantare din perspectiva optimizarii
bugetelor si iau in calcul beneficiile
externalizarii prin comparatie cu
managementul intern al flotelor pe
care le detin.

Incepand cu acest an am
completat paleta noastra de produse
de finantare cu leasing operational,
pe care il oferim prin compania
nou infiintata la nivelul Grupului,
Raiffeisen Rent. Echipa este formata
din profesionisti pregatiti sa ofere
consultanta personalizata si sa
identifice solutiile optime pentru
fiecare client in parte.

Produsul de leasing operational
pentru vehicule comerciale este oferit
in cadrul parteneriatului Daimler
Truck Financial Services powerd
by Raiffeisen Leasing. Produsul se
preteaza pentru o gama diversa de
aplicatii de transport, ce include
transport intern si international,
infrastructura si constructii. ]
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