
Tranzit: Cum a evoluat piaþa de 
leasing financiar în 2023 comparativ 
cu anul precedent din punct de 
vedere al volumelor finanþate ºi al 
numãrului de contracte încheiate? 
Care au fost principalii factori care 
au influenþat politica de achiziþii a 
clienþilor?

Radu Ciocoiu: Piaþa de leasing 
din România ºi-a continuat în 2023 
tendinþa pozitivã din anul precedent, 
demonstrându-ºi capacitatea de 
adaptare la realitatea economicã. Cele 
mai recente date disponibile, care 
prezintã indicatorii cumulativi aferenþi 
celui de-al doilea trimestru din 2023, 
colectaþi în sistem „black box”, aratã 
cã piaþa de leasing a crescut cu douã 
cifre faþã de aceeaºi perioadã a lui 
2022. Mai mult, în prima jumãtate 
a anului, creºterea a fost de trei ori 
mai mare decât media europeanã, 
respectiv +29% în termeni de volume 
noi ºi +19% la nivelul portofoliului, 
faþã de aceeaºi perioadã din 2022. 
(Conform ultimelor estimãri publicate 
de Leaseurope, Asociaþia Europeanã a 
Industriei de Leasing, piaþa europeanã 
a crescut cu 9% pe segmentul de 
volume noi ºi cu 4% la nivel de 
portofoliu, în aceeaºi perioadã de 
referinþã.)

În România, în primele ºase luni 
din 2023, dinamica de creºtere a 
volumelor finanþate este foarte bunã, 
comparativ ºi cu perioadele similare 
ale anilor trecuþi.

Principalii factori care au 
influenþat politica de achiziþii 

a clienþilor au urmãrit eficienþa 
operaþionalã, corelatã cu obiectivele 
de creºtere ale companiei, pe 
termen mediu ºi lung. Când nevoia 
de creºtere a afacerii implicã 
achiziþia de active noi, fie cã vorbim 
despre vehicule comerciale pentru 
extinderea sau reînnoirea flotei, fie 
despre echipamente de producþie, 
în cântãrirea deciziei cu privire la 
sistemul de achiziþie - de a cumpãra 
activul sau a-l finanþa prin leasing 
sau credit - clientul ia în considerare 
implicaþiile financiare, respectiv 
costul ºi impactul asupra fluxului de 
numerar, precum ºi potenþialul de 
creºtere pe care investiþia îl poate 
genera pentru afacere. Clienþii care 
opteazã pentru finanþare, în leasing 
sau credit, aleg produsul care se 
adreseazã cel mai bine nevoilor ºi 
obiectivelor afacerii lor. Viteza de 
aprobare, lipsa garanþiilor ºi o structurã 

de costuri confortabilã, care sã le 
asigure predictibilitate, sunt factorii 
care înclinã balanþa în favoarea 
deciziei de a apela la finanþare.

Flexibilitatea ºi calitatea serviciilor 
post-vânzare, precum ºi reputaþia, 
influenþeazã alegerea finanþatorului. 
De asemenea, experienþa anterioarã 
pozitivã cu societatea de leasing sau 
cu banca din cadrul Grupului - aºa 
cum este ºi cazul nostru - influenþeazã 
luarea deciziei. Este o opinie bazatã 
pe fapte concrete, din experienþa 
noastrã ca finanþator aparþinând unui 
Grup financiar puternic ºi cu stabilitate 
pe piaþã, care ne genereazã peste 60% 
din business.

Cum au evoluat condiþiile 
financiare în cazul contractelor de 
leasing, raportat la situaþia economicã 
internã ºi internaþionalã (variaþie 
dobânzi, avans) ºi ce aºteptãri aveþi 
pentru perioada urmãtoare?

Costurile finanþãrilor în leasing 
- aºa cum s-a întâmplat ºi în cazul 
altor produse de finanþare - au trebuit 
adaptate unei perioade de instabilitate, 
inflaþie ridicatã ºi volatilitate crescutã 
a pieþei. De asemenea, pe fondul 
expansiunii indicilor de referinþã ai 
pieþei bancare, ROBOR ºi EURIBOR, 
costul finanþãrii pentru companii a 
suferit ajustãri.

Existã în prezent un sentiment 
de încredere la nivelul pieþelor 
financiare, care se estimeazã cã va 

impacta pozitiv costul finanþãrii, 
ºi dobânzile ar putea scãdea. 
Începerea relaxãrii politicii 
monetare, ca urmare a scãderii 
presiunii inflaþioniste, se va 
transpune, cel mai probabil, 
într-o readaptare în sens pozitiv a 
preþurilor.

Ce segmente de piaþã au 
avut cea mai bunã evoluþie în 
2023? Cãrui fapt se datoreazã 
acest lucru?

Segmentele de piaþã care au 
avut o evoluþie foarte bunã în 
2023 pentru piaþa de leasing sunt 
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Piaþa îºi menþine linia ascendentã;  
oferte avantajoase pentru vehiculele verzi
Piaþa de leasing financiar din România a încheiat un nou an 
de creºtere, situându-se cu mult peste media europeanã în 
ceea ce priveºte volumele noi ºi portofoliul. Transporturile, 
construcþiile ºi lucrãrile de infrastructurã au fost printre 
cele mai dinamice segmente în 2023, iar premisele 
pozitive de dezvoltare se menþin ºi pentru acest an. Despre 
contextul general de piaþã, dinamica ofertei de finanþare 
ºi previziunile pentru perioada urmãtoare am discutat cu 
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acelea care au performat ºi la nivelul 
economiei. Investiþiile realizate de 
cãtre mediul de afaceri ºi cele publice, 
finanþate din fonduri UE, au asigurat o 
performanþã bunã a economiei ºi una 
foarte bunã pentru leasing, produsul 
reuºind sã deserveascã optim cererea 
pentru camioane noi ºi echipamente 
destinate transporturilor, logisticii ºi 
lucrãrilor de infrastructurã.

Dintre segmentele de active 
finanþate în leasing, o performanþã 
bunã a fost înregistratã de 
vehiculele comerciale. Lanþurile de 
aprovizionare, puternic afectate de 
pandemie, de conflictele globale, 
dar ºi de presiunile inflaþioniste ºi 
de costurile crescute la carburant, 
încep sã se reaºeze ºi sã îºi regãseascã 
echilibrul. Un rol important în 
creºterea eficienþei îl va juca aici 
digitalizarea, din punct de vedere al 
transferului de date, documentaþiei, 
interconectãrii proceselor logistice ºi 
gestionãrii spaþiilor de depozitare.

Cum apreciaþi în mod particular 
segmentul vehiculelor comerciale 
grele? În ce mãsurã termenele 

mai mari de livrare anunþate 
de producãtori au influenþat 
comportamentul clienþilor?

Termenele de livrare la vehiculele 
comerciale, deºi nu au revenit pe 
deplin la o stare de normalitate, au 
cunoscut îmbunãtãþiri semnificative 
anul trecut faþã de 2021 ºi 2022. 
Acest aspect s-a transpus ºi într-o 
disponibilitate mai mare a stocurilor la 
producãtori.

2023 a adus o cerere mare pentru 
camioane, ca o consecinþã a strategiei 
companiilor de transport de reînnoire 
sau extindere a flotelor, pentru a 
onora numãrul mare de comenzi din 
industrie (transport intern, internaþional 
ºi distribuþie) ºi pentru a rãmâne 
competitive.

Cererea a fost susþinutã, de 
asemenea, de nevoia existentã la 
nivelul proiectelor de infrastructurã, 
care au cunoscut o dezvoltare robustã 
anul trecut, pe fondul contribuþiei 
importante a fondurilor europene ºi a 
PNRR. 

Aþi încheiat contracte de finanþare 
pentru flote în 2023? Care ar fi cele 

mai mari dintre ele ºi cãrui segment 
de transport îi sunt destinate?

Cea mai mare flotã pe care 
am finanþat-o anul trecut a fost de 
peste 100 de vehicule, camioane 
specializate pentru construcþii, pentru 
un client foarte mare, care participã la 
lucrãri extinse de infrastructurã la nivel 
naþional. 

Autotractoarele, semiremorcile 
ºi betonierele au fost la mare cãutare 
anul trecut. Clienþii din domeniul 
construcþiilor au surprins fereastra de 
oportunitate oferitã de accelerarea 
puternicã a lucrãrilor de infrastructurã, 
care creeazã un context favorabil 
pentru investiþii ºi în 2024. Pe acest 
segment am finanþat flote de vehicule 
comerciale de la 20 pânã la 100 de 
unitãþi. Flote între 50 ºi 70 de unitãþi 
au mers cãtre clienþii din transporturile 
naþionale ºi internaþionale. 

Aici doresc sã punctez importanþa 
parteneriatelor pentru adresabilitatea 
produsului de leasing, care devine 
mult mai vizibil ºi uºor de asamblat 
când este poziþionat într-un ecosistem 
adecvat client-producãtor/furnizor-
finanþator.
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Prin parteneriatul Daimler Truck 
Financial Services powered by 
Raiffeisen Leasing venim cu o gamã 
completã de soluþii de finanþare în 
leasing financiar, credit ºi leasing 
operaþional, adresate achiziþiei de 
camioane, autobuze ºi autocare noi 
sau rulate din portofoliul Daimler 
Truck&Bus.

Aþi primit cereri de finanþare sau 
oferiþi finanþare ºi pentru vehicule 
echipate cu sisteme alternative 
de propulsie (electrice, hibride 
diesel-electrice º.a.)? Sunt condiþii 
mai restrictive în cazul acestora 
din urmã sau, dimpotrivã, mai 
avantajoase comparativ cu achiziþia 
de vehicule propulsate de motoare 
termice?

Tema sustenabilitãþii reprezintã 
una dintre liniile directoare 
principale ale strategiei noastre de 
creºtere. Încurajãm investiþiile în 
vehicule verzi ºi facilitãm accesul 
la finanþare, cu reduceri faþã de 
dobânda standard ºi produse 
dedicate pentru clienþii care doresc 
sã includã vehiculele cu sisteme 
alternative de propulsie, electrice sau 
hibride, în parcul lor auto, pentru a-ºi 
reduce amprenta de carbon.

Ponderea majoritarã pe acest 
segment de bunuri este deþinutã 
de autoturisme. Observãm însã 
o efervescenþã ºi pe segmentul 
utilitarelor uºoare ºi un apetit în 
creºtere al clienþilor pentru achiziþia 
de flote electrice. Pe lângã susþinerea 
strategiilor de sustenabilitate ale 
companiilor, autoutilitarele electrice 
oferã ºi avantajul costurilor reduse cu 
service-ul ºi mentenanþa.

În 2023 am observat un interes în 
creºtere pentru reînnoirea flotelor de 
autoutilitare cu vehicule electrice din 
sfera companiilor de curierat urban 
ºi chiar am acordat finanþãri pe acest 
segment. Ne bucurãm sã contribuim 
în acest mod la reducerea emisiilor 
de carbon, pentru un aer mai curat, 
având în vedere faptul cã activitatea 
de curierat este una dintre cele mai 
mari surse de poluare din marile 
oraºe. 

Conform ultimelor date DRPCI, 
în comparaþie cu 2022, la finalul 
anului trecut înmatriculãrile de 
maºini electrice noi au crescut cu 

aproape 30%, o evoluþie solidã, 
care-ºi va continua linia pozitivã ºi în 
perioada urmãtoare.

Condiþiile de finanþare nu 
sunt mai restrictive pentru acest 
segment de vehicule, din contrã, 
oferã avantajul unor costuri reduse 
ºi structuri de avans ºi perioadã de 
finanþare flexibile.

Existã opþiuni de revânzare 
în cazul vehiculelor cu propulsii 
alternative? Cât de important 
este aportul reprezentanþilor 
producãtorilor pentru a finanþa astfel 
de produse?

În cazul vehiculelor electrice, 
curba de depreciere în timp este în 
continuare mai mare faþã de cea 
a vehiculelor cu motoare termice. 
Vorbim încã despre o piaþã în 
formare, în care, momentan, se 
resimte o cerere destul de scãzutã 
pentru vehicule electrice second-
hand.

Clienþii sunt reticenþi sã 
achiziþioneze maºini electrice uzate 
din mai multe motive, precum lipsa 
subvenþiei de la stat, îngrijorãrile cu 
privire la durata de viaþã a bateriei 
sau lipsa de predictibilitate cu privire 
la evoluþia tehnologiei, care ar 
putea aduce progrese tehnologice 
semnificative privind autonomia 
acestora.

Aportul reprezentanþilor 
producãtorilor, alãturi de politici 
dedicate din partea autoritãþilor 
statului pentru a finanþa astfel de 
produse, va deveni din ce în ce 
mai important pe viitor, pentru a 
încuraja economia circularã, prin 
programe care sã sprijine achiziþia la 
preþuri mult mai accesibile, pentru 
asigurarea prelungirii ciclului de viaþã 
al acestor vehicule.

Oferiþi servicii de finanþare ºi 
pentru vehicule second-hand? Dacã 
da, cum diferã condiþiile de finanþare 
de cele pentru modelele noi?

Vehiculele uzate reprezintã 
în continuare o opþiune pentru 
companii, în funcþie de nevoile 
afacerii ºi oportunitatea investiþiei la 
un anumit moment. 

Alãturi de camioane, la nivelul 
pieþei existã o gamã largã de 
vehicule second-hand, disponibile 

pentru diverse domenii de activitate: 
autoutilitare, autotractoare, 
autobuze, remorci ºi semiremorci, 
autorulote, care sunt în continuare 
de calitate foarte bunã, provenind 
de la producãtori de renume, perfect 
apte pentru utilizarea intensivã în 
transportul intern ºi internaþional, în 
construcþii ºi lucrãri de infrastructurã, 
salubritate ºi în alte activitãþi 
specifice, la un preþ mult mai mic 
comparativ cu un vehicul nou.

Oferta noastrã actualã de 
finanþare cuprinde campanii dedicate 
segmentului „used trucks”, cu opþiuni 
de leasing financiar sau credit, 
cu avans ce porneºte de la 10%, 
dobândã fixã foarte avantajoasã, de 
4,99%, sau variabilã, formatã din 
Euribor plus marjã, cu posibilitatea de 
a beneficia de valoare rezidualã, la 
final, de pânã la 22%. 

Aveþi în derulare ºi proiecte de 
leasing operaþional pentru vehicule 
comerciale? În ce mãsurã existã 
în România o piaþã pentru acest 
serviciu? Se preteazã pentru orice tip 
de aplicaþie de transport?

Leasingul operaþional pentru 
vehicule comerciale reprezintã o 
opþiune care prinde contur ºi pe piaþa 
din România. În contextul economic 
actual, companiile exploreazã 
opþiunile diferitelor soluþii de 
finanþare din perspectiva optimizãrii 
bugetelor ºi iau în calcul beneficiile 
externalizãrii prin comparaþie cu 
managementul intern al flotelor pe 
care le deþin.

Începând cu acest an am 
completat paleta noastrã de produse 
de finanþare cu leasing operaþional, 
pe care îl oferim prin compania 
nou înfiinþatã la nivelul Grupului, 
Raiffeisen Rent. Echipa este formatã 
din profesioniºti pregãtiþi sã ofere 
consultanþã personalizatã ºi sã 
identifice soluþiile optime pentru 
fiecare client în parte.

Produsul de leasing operaþional 
pentru vehicule comerciale este oferit 
în cadrul parteneriatului Daimler 
Truck Financial Services powerd 
by Raiffeisen Leasing. Produsul se 
preteazã pentru o gamã diversã de 
aplicaþii de transport, ce include 
transport intern ºi internaþional, 
infrastructurã ºi construcþii. 
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