FINANCIAR

Piata de leasing a crescut cu 19%,
iar estimarile pentru 2025 sunt optimiste

Piata de leasing a crescut in primele noua luni ale 2024 cu
19% fata de perioada similara a anului anterior, potrivit
celei mai recente analize de piata efectuate de Asociatia de
Leasing Bancar (ALB). in ciuda situatiei economice dificile,
operatorii de transport cu flote mari si-au pastrat ritmul de
fnnoire al parcului auto, avand in vedere atat beneficiile de
mediu, cat si eficienta operationala oferite de camioanele
noi. in acelasi timp, companiile mai mici si-au mentinut
interesul pentru achizitia de vehicule rulate. Despre cum

a evoluat piata de leasing in 2024, dar si despre estimarile
pentru noul an am discutat cu Radu Ciocoiu, CEO Raiffeisen

Leasing.

Tranzit: Cum a evoluat piata
de leasing financiar in 20242 in
ce masura ati simtit ca recesiunea
din Europa de Vest a influentat
deciziile de investitii ale firmelor de
transport, logistica si distributie?

Radu Ciocoiu: Datele
publicate de ALB sunt colectate
in mod cumulativ si transmise de
catre companiile membre ALB
printr-un sistem de colectare de tip
,black-box”. Cifrele indica faptul
ca piata a continuat sa inregistreze
cresteri pe toate nivelurile.
Expunerea totala bruta la nivelul
companiilor de leasing din Romania
a crescut cu 19% in T3 2024 fata de
perioada similara a anului anterior,
iar finantarile noi au crescut cu 9%.

Tendinta de reducere a
rating-ului de tara, de la stabil la
negativ, conform ultimelor decizii
ale agentiilor de rating, precum
si impactul recesiunii din Europa
de Vest, sunt insa de natura sa
influenteze sentimentul general al
investitorilor. Nevoia de finantare
din partea firmelor de transport
s-a resimtit in continuare si in
2024, deoarece o flota adecvata
are implicatii semnificative
asupra competitivitatii in piata si
asupra eficientei operationale si
profitabilitatii companiei.

In viitorul apropiat, ne putem
astepta la o reajustare, avand in
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vedere numeroasele necunoscute si
riscuri, la nivel global si european,
care pot influenta deciziile de
investitii ale companiilor, si, in
aceste conditii, este posibil sa
asistam la o crestere mai moderata
decat potentialul pietei.

Ati incheiat contracte de
finantare pentru flote in 2024?
Care ar fi cele mai mari dintre ele si
pentru ce segment de transport sunt
destinate?

Am finantat flote de camioane
destinate transportului intern si
international, preponderent catre
operatori cu traditie in piata, care
au un model de business foarte bine
conturat si o proiectie pe termen
lung asupra costurilor, investitiilor si
profitabilitatii companiei.

Cand vorbim despre

transportatori cu afaceri mature,

ne referim, in general, la flote de
ordinul zecilor de unitati. Acestea
sunt Tnlocuite dupa trei-patru ani

de utilizare cu modele noi, care

au emisii mai mici de CO,, in
vederea mentinerii standardelor de
sustenabilitate, pe care majoritatea
companiilor mari si le-au asumat pe
termen mediu si lung.

Cel mai puternic aspect care se
va resimti in piata de transport, cu
impact si in logistica si distributie,
va fi majorarea tarifelor si cresterea
costurilor si, implicit, acomodarea
impactului acestor majorari in
relatiile cu partenerii si clientii.

Pe zona finantarilor de
camioane ne-am depasit
obiectivele de performanta in
2024. Am finantat camioane pentru
segmentul transporturilor rutiere
de marfa, basculante si betoniere
pentru lucrarile de constructii si
infrastructura, precum si camioane
utilizate Tn domeniul sectorul
reciclarii. Parteneriatul cu Daimler
Truck & Bus Romania a contribuit sa
avem o prezenta semnificativa si o
cota de piafa relevanta in finantarea
de camioane la nivel national.

Pe segmentul autoturismelor si
vehiculelor comerciale usoare am
nregistrat o crestere de 20% fata de
anul anterior. Ponderea majoritara
este detinuta de autoturisme.

Am continuat sa colaboram
foarte bine cu dealeri si producatori
de top din domeniile auto si de
echipamente pentru a le furniza
clientilor din cadrul Grupului solutii
optime de finantare si pentru a
oferi o calitate superioara in ceea
ce priveste produsul de leasing.
Aceste colaborari au avut un impact
pozitiv asupra afacerii noastre,
generand rezultate bune in 2024, cu
predilectie pe zona echipamentelor
de constructii.

Cum au evoluat conditiile
financiare in cazul contractelor de
leasing (variatie dobanzi, avans) si
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ce asteptari aveti pentru perioada
urmatoare?

Pe parcursului lui 2024 ne-am am
adaptat ofertele si am ramas flexibili
fata de clienti, in stabilirea unor
conditii optime de pref. Am venit cu
oferte si campanii avantajoase, cu
dobanzi reduse, in special pe zona
de dobanda fixa, pe fondul scaderii
Euribor.

In ceea ce priveste pretul
finantarii, potrivit analistilor
economici din cadrul Grupului, este
posibil ca presiunile inflationiste
sa ramana la un nivel ridicat in
viitorul apropiat, fenomen care se va
corobora cu evolutiile la nivel fiscal si
macroeconomic general, ceea ce va
influenta si posibilitatea de reducere
a dobanzilor in special in zona
finantarilor in lei.

Incurajam si achizitia de vehicule
sustenabile, prin produse cu structuri
dedicate, cu avansuri minime,
pornind de la 5% si 10%, care pot
include si ecotichetul Rabla Plus,
perioade de finantare de pana la sase
ani si reducere a pretului de finantare
fata de standard.

Exista, in prezent, o suma de
initiative legislative si directive
europene menite sa abordeze
preocuparile legate de mediu, care
promoveaza sustenabilitatea si
fncurajeaza practici responsabile
in cadrul lantului valoric creat de
operatorii de transport, companiile de
logistica si distributie si beneficiarii
finali.

Cu siguranta ca adoptarea cat
mai rapida a unei schemei de ajutor
de stat privind sprijinirea investitiilor
destinate achizitiei de vehicule cu
emisii zero pentru transportul rutier
va impulsiona considerabil eforturile

companiilor in directia sustenabilitatii.

Companiile din aceste domenii se
orienteaza puternic catre digitalizare,
atat pentru o transpunere transparenta
a prevederilor legale, cat si pentru
eficientizare, imbunatatirea activitatii
si oferirea rapida a unor solutii pentru
clienti si aici este in continuare
nevoie de implicarea tuturor actorilor
implicati: finantatori, producatori,
furnizori si autoritati.

Cum a evoluat cererea
de finantare pentru vehicule

second-hand, in conditiile in care
pretul de achizitie al vehiculelor
rulate a crescut in ultimul an?

Numeroase companii, in
special transportatorii interni, cu
flote mai mici, si-au mentinut
apetitul pentru aceasta categorie
de vehicule si le evalueaza in
continuare ca fiind o optiune viabila
pentru afacerile lor. Alegerea de
a lucra cu vehicule second-hand
este o decizie de oportunitate si
are Tn vedere disponibilitatile de
investitii, necesitatile si perspectivele
companiei. Aceasta optiune apartine,
in general, transportatorilor interni.
Pentru operatorii internationali,
majorarea tarifelor se resimte mai
puternic si camioanele noi se
dovedesc a fi mai functionale pe
termen lung.

Am raspuns solicitarilor pentru
vehicule second-hand fara a aduce
modificari in privinta conditiilor de
finantare la nivel de dobanda sau
avans.

Cum a evoluat produsul de
leasing operational pentru vehicule
comerciale in Romania?

Diversificarea pe care am adus-o
la nivelul produselor noastre in
2024 ne-a ajutat sa acomodam cele
mai diverse structuri de finantare si
ne-a oferit oportunitatea de a oferta
clientii in configuratii de leasing
operational, financiar sau credit,
uneori integrate in cadrul aceleiasi
tranzactii.

Produsul de leasing operational
pentru vehicule comerciale este
oferit in cadrul parteneriatului
Daimler Truck Financial Services
powerd by Raiffeisen Rent. Produsul
are 0% avans, structuri flexible
de finantare si se adreseaza cu
predilectie finantarilor pentru
refnnoirea sau extinderea parcului
auto. Dimensionarea flotei este
discutata fmpreuna cu consultantii
nostri si alaturi de partenerii de la
Daimler Truck, conform nevoilor
specifice fiecarei afaceri.

Daimler Truck Financial Services
powered by Raiffeisen Rent este
operational in Romania de la finalul
lui 2023, dupa ce Daimler Truck
& Bus Romania, parte a grupului
Daimler Truck AG, a incheiat un
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parteneriat strategic cu Raiffeisen
Rent.

Cum a evoluat segmentul de
microbuze, autobuze si autocare
in 20242 in ce masura liberalizarea
pietei de transport interjudetean
de la 1 iulie 2025 va impulsiona
achizitiile de vehicule noi?

Volumele finantate pe segmentul
vehiculelor de transport calatori au
avut o evolutie pozitiva fata de anii
precedenti, insa avem in continuare
spatiu de dezvoltare si suntem
pregatiti sa adresam acest segment
in 2025. Liberalizarea pietei de
transport interjudetean de la 1 iulie
va impulsiona, cu siguranta, achizitia
de vehicule noi, avand in vedere
ca autovehiculele nominalizate
de operatorii de transport pentru
efectuarea curselor respective trebuie
sa indeplineasca anumite conditii.
De asemenea, un numar mai mare
de transportatori in piata va incuraja
competitivitatea, iar diferenta o vor face
serviciile de calitate oferite clientilor.

Cum apreciati ca va evolua piata
de leasing in 2025? Pregatiti anumite
campanii/produse noi?

Opinia analistilor economici din
cadrul Grupului nostru este ca 2025
va fi marcat de provocari, dar si de
oportunitati semnificative de dezvoltare
si inovare. Chiar si in contextul
incertitudinii de la nivel global si
european, suntem increzatori ca piata
de leasing va reusi sa se adapteze si
sa progreseze. Exista Tn continuare
spatiu de crestere, prin implementarea
unor strategii inovatoare si prin
valorificarea oportunitatilor din sfera
digitalizarii, continuarea dezvoltarii
de produse specifice pentru sustinerea
companiilor IMM, din sfera electrificarii
transportului, la nivelul proiectelor de
infrastructura, transport, productie si
logistica.

La nivelul Raiffeisen Leasing,
avem capacitatea de a raspunde cu
succes piatei si vom continua sa o
facem si in 2025, pentru a fi cat mai
aproape de clienti si de a ramane
competitivi in strategia noastra de
crestere organica. In acest sens, vom
continua sa prioritizam proiectele
de digitalizare, eficientizare si
diversificare a produselor. |



