
Tranzit: Cum a evoluat piaþa 
de leasing financiar în 2024? În 
ce mãsurã aþi simþit cã recesiunea 
din Europa de Vest a influenþat 
deciziile de investiþii ale firmelor de 
transport, logisticã ºi distribuþie?

Radu Ciocoiu: Datele 
publicate de ALB sunt colectate 
în mod cumulativ ºi transmise de 
cãtre companiile membre ALB 
printr‑un sistem de colectare de tip 
„black‑box”. Cifrele indicã faptul 
cã piaþa a continuat sã înregistreze 
creºteri pe toate nivelurile. 
Expunerea totalã brutã la nivelul 
companiilor de leasing din România 
a crescut cu 19% în T3 2024 faþã de 
perioada similarã a anului anterior, 
iar finanþãrile noi au crescut cu 9%.

Tendinþa de reducere a 
rating‑ului de þarã, de la stabil la 
negativ, conform ultimelor decizii 
ale agenþiilor de rating, precum 
ºi impactul recesiunii din Europa 
de Vest, sunt însã de naturã sã 
influenþeze sentimentul general al 
investitorilor. Nevoia de finanþare 
din partea firmelor de transport 
s-a resimþit în continuare ºi în 
2024, deoarece o flotã adecvatã 
are implicaþii semnificative 
asupra competitivitãþii în piaþã ºi 
asupra eficienþei operaþionale ºi 
profitabilitãþii companiei. 

În viitorul apropiat, ne putem 
aºtepta la o reajustare, având în 

vedere numeroasele necunoscute ºi 
riscuri, la nivel global ºi european, 
care pot influenþa deciziile de 
investiþii ale companiilor, ºi, în 
aceste condiþii, este posibil sã 
asistãm la o creºtere mai moderatã 
decât potenþialul pieþei.

 
Aþi încheiat contracte de 

finanþare pentru flote în 2024? 
Care ar fi cele mai mari dintre ele ºi 
pentru ce segment de transport sunt 
destinate?

 Am finanþat flote de camioane 
destinate transportului intern ºi 
internaþional, preponderent cãtre 
operatori cu tradiþie în piaþã, care 
au un model de business foarte bine 
conturat ºi o proiecþie pe termen 
lung asupra costurilor, investiþiilor ºi 
profitabilitãþii companiei. 

Când vorbim despre 

transportatori cu afaceri mature, 
ne referim, în general, la flote de 
ordinul zecilor de unitãþi. Acestea 
sunt înlocuite dupã trei-patru ani 
de utilizare cu modele noi, care 
au emisii mai mici de CO2, în 
vederea menþinerii standardelor de 
sustenabilitate, pe care majoritatea 
companiilor mari ºi le-au asumat pe 
termen mediu ºi lung. 

Cel mai puternic aspect care se 
va resimþi în piaþa de transport, cu 
impact ºi în logisticã ºi distribuþie, 
va fi majorarea tarifelor ºi creºterea 
costurilor ºi, implicit, acomodarea 
impactului acestor majorãri în 
relaþiile cu partenerii ºi clienþii.

Pe zona finanþãrilor de 
camioane ne-am depãºit 
obiectivele de performanþã în 
2024. Am finanþat camioane pentru 
segmentul transporturilor rutiere 
de marfã, basculante ºi betoniere 
pentru lucrãrile de construcþii ºi 
infrastructurã, precum ºi camioane 
utilizate în domeniul sectorul 
reciclãrii. Parteneriatul cu Daimler 
Truck & Bus România a contribuit sã 
avem o prezenþã semnificativã ºi o 
cotã de piaþã relevantã în finanþarea 
de camioane la nivel naþional. 

Pe segmentul autoturismelor ºi 
vehiculelor comerciale uºoare am 
înregistrat o creºtere de 20% faþã de 
anul anterior. Ponderea majoritarã 
este deþinutã de autoturisme. 

Am continuat sã colaborãm 
foarte bine cu dealeri ºi producãtori 
de top din domeniile auto ºi de 
echipamente pentru a le furniza 
clienþilor din cadrul Grupului soluþii 
optime de finanþare ºi pentru a 
oferi o calitate superioarã în ceea 
ce priveºte produsul de leasing. 
Aceste colaborãri au avut un impact 
pozitiv asupra afacerii noastre, 
generând rezultate bune în 2024, cu 
predilecþie pe zona echipamentelor 
de construcþii.

Cum au evoluat condiþiile 
financiare în cazul contractelor de 
leasing (variaþie dobânzi, avans) ºi 
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Piaþa de leasing a crescut cu 19%,  
iar estimãrile pentru 2025 sunt optimiste
Piaþa de leasing a crescut în primele nouã luni ale 2024 cu 
19% faþã de perioada similarã a anului anterior, potrivit 
celei mai recente analize de piaþã efectuate de Asociaþia de 
Leasing Bancar (ALB). În ciuda situaþiei economice dificile, 
operatorii de transport cu flote mari ºi-au pãstrat ritmul de 
înnoire al parcului auto, având în vedere atât beneficiile de 
mediu, cât ºi eficienþa operaþionalã oferite de camioanele 
noi. În acelaºi timp, companiile mai mici ºi-au menþinut 
interesul pentru achiziþia de vehicule rulate. Despre cum 
a evoluat piaþa de leasing în 2024, dar ºi despre estimãrile 
pentru noul an am discutat cu Radu Ciocoiu, CEO Raiffeisen 
Leasing.� Text: Cristiana SÃNDULESCU
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ce aºteptãri aveþi pentru perioada 
urmãtoare?

Pe parcursului lui 2024 ne-am am 
adaptat ofertele ºi am rãmas flexibili 
faþã de clienþi, în stabilirea unor 
condiþii optime de preþ. Am venit cu 
oferte ºi campanii avantajoase, cu 
dobânzi reduse, în special pe zona 
de dobandã fixã, pe fondul scãderii 
Euribor.

În ceea ce priveºte preþul 
finanþãrii, potrivit analiºtilor 
economici din cadrul Grupului, este 
posibil ca presiunile inflaþioniste 
sã rãmânã la un nivel ridicat în 
viitorul apropiat, fenomen care se va 
corobora cu evoluþiile la nivel fiscal ºi 
macroeconomic general, ceea ce va 
influenþa ºi posibilitatea de reducere 
a dobânzilor în special în zona 
finanþãrilor în lei.

Încurajãm ºi achiziþia de vehicule 
sustenabile, prin produse cu structuri 
dedicate, cu avansuri minime, 
pornind de la 5% ºi 10%, care pot 
include ºi ecotichetul Rabla Plus, 
perioade de finanþare de pânã la ºase 
ani ºi reducere a preþului de finanþare 
faþã de standard.

Existã, în prezent, o sumã de 
iniþiative legislative ºi directive 
europene menite sã abordeze 
preocupãrile legate de mediu, care 
promoveazã sustenabilitatea ºi 
încurajeazã practici responsabile 
în cadrul lanþului valoric creat de 
operatorii de transport, companiile de 
logisticã ºi distribuþie ºi beneficiarii 
finali. 

Cu siguranþã cã adoptarea cât 
mai rapidã a unei schemei de ajutor 
de stat privind sprijinirea investiþiilor 
destinate achiziþiei de vehicule cu 
emisii zero pentru transportul rutier 
va impulsiona considerabil eforturile 
companiilor în direcþia sustenabilitãþii. 
Companiile din aceste domenii se 
orienteazã puternic cãtre digitalizare, 
atât pentru o transpunere transparentã 
a prevederilor legale, cât ºi pentru 
eficientizare, îmbunãtãþirea activitãþii 
ºi oferirea rapidã a unor soluþii pentru 
clienþi ºi aici este în continuare 
nevoie de implicarea tuturor actorilor 
implicaþi: finanþatori, producãtori, 
furnizori ºi autoritãþi.

Cum a evoluat cererea 
de finanþare pentru vehicule 

second‑hand, în condiþiile în care 
preþul de achiziþie al vehiculelor 
rulate a crescut în ultimul an? 

Numeroase companii, în 
special transportatorii interni, cu 
flote mai mici, ºi-au mentinut 
apetitul pentru aceastã categorie 
de vehicule ºi le evalueazã în 
continuare ca fiind o opþiune viabilã 
pentru afacerile lor. Alegerea de 
a lucra cu vehicule second-hand 
este o decizie de oportunitate ºi 
are în vedere disponibilitãþile de 
investiþii, necesitãþile ºi perspectivele 
companiei. Aceastã opþiune aparþine, 
în general, transportatorilor interni. 
Pentru operatorii internaþionali, 
majorarea tarifelor se resimte mai 
puternic ºi camioanele noi se 
dovedesc a fi mai funcþionale pe 
termen lung.

Am rãspuns solicitãrilor pentru 
vehicule second-hand fãrã a aduce 
modificãri în privinþa condiþiilor de 
finanþare la nivel de dobandã sau 
avans. 

Cum a evoluat produsul de 
leasing operaþional pentru vehicule 
comerciale în România?

Diversificarea pe care am adus-o 
la nivelul produselor noastre în 
2024 ne-a ajutat sã acomodãm cele 
mai diverse structuri de finanþare ºi 
ne-a oferit oportunitatea de a oferta 
clienþii în configuraþii de leasing 
operaþional, financiar sau credit, 
uneori integrate în cadrul aceleiaºi 
tranzacþii. 

Produsul de leasing operational 
pentru vehicule comerciale este 
oferit în cadrul parteneriatului 
Daimler Truck Financial Services 
powerd by Raiffeisen Rent. Produsul 
are 0% avans, structuri flexible 
de finanþare ºi se adreseazã cu 
predilecþie finanþãrilor pentru 
reînnoirea sau extinderea parcului 
auto. Dimensionarea flotei este 
discutatã împreunã cu consultanþii 
noºtri ºi alãturi de partenerii de la 
Daimler Truck, conform nevoilor 
specifice fiecãrei afaceri.

Daimler Truck Financial Services 
powered by Raiffeisen Rent este 
operaþional în România de la finalul 
lui 2023, dupa ce Daimler Truck 
& Bus Romania, parte a grupului 
Daimler Truck AG, a încheiat un 

parteneriat strategic cu Raiffeisen 
Rent.

Cum a evoluat segmentul de 
microbuze, autobuze ºi autocare 
în 2024? În ce mãsurã liberalizarea 
pieþei de transport interjudeþean 
de la 1 iulie 2025 va impulsiona 
achiziþiile de vehicule noi? 

Volumele finantaþe pe segmentul 
vehiculelor de transport cãlãtori au 
avut o evoluþie pozitivã faþã de anii 
precedenþi, însã avem în continuare 
spaþiu de dezvoltare ºi suntem 
pregãtiþi sã adresãm acest segment 
în 2025. Liberalizarea pieþei de 
transport interjudeþean de la 1 iulie 
va impulsiona, cu siguranþã, achiziþia 
de vehicule noi, avand în vedere 
cã autovehiculele nominalizate 
de operatorii de transport pentru 
efectuarea curselor respective trebuie 
sã îndeplineascã anumite condiþii. 
De asemenea, un numãr mai mare 
de transportatori în piaþã va încuraja 
competitivitatea, iar diferenþa o vor face 
serviciile de calitate oferite clienþilor. 

Cum apreciaþi cã va evolua piaþa 
de leasing în 2025? Pregãtiþi anumite 
campanii/produse noi?

Opinia analiºtilor economici din 
cadrul Grupului nostru este cã 2025 
va fi marcat de provocãri, dar ºi de 
oportunitãþi semnificative de dezvoltare 
ºi inovare. Chiar ºi în contextul 
incertitudinii de la nivel global ºi 
european, suntem încrezãtori cã piaþa 
de leasing va reuºi sã se adapteze ºi 
sã progreseze. Existã în continuare 
spaþiu de creºtere, prin implementarea 
unor strategii inovatoare ºi prin 
valorificarea oportunitãþilor din sfera 
digitalizãrii, continuarea dezvoltãrii 
de produse specifice pentru susþinerea 
companiilor IMM, din sfera electrificãrii 
transportului, la nivelul proiectelor de 
infrastructurã, transport, producþie ºi 
logisticã.

La nivelul Raiffeisen Leasing, 
avem capacitatea de a rãspunde cu 
succes piaþei ºi vom continua sã o 
facem ºi în 2025, pentru a fi cât mai 
aproape de clienþi ºi de a rãmâne 
competitivi în strategia noastrã de 
creºtere organicã. În acest sens, vom 
continua sã prioritizãm proiectele 
de digitalizare, eficientizare ºi 
diversificare a produselor.�
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