Piata de leasing confirma evolutia pozitiva
a sectorului vehiculelor comerciale

Vanzarile de vehicule comerciale in crestere in 2025 s-au reflectat in volumele de leasing
finantate, pentru unitatile noi fiind inregistrata o majorare de 4% comparativ cu anul
anterior. Chiar si pentru industriile care au traversat perioade mai dificile din cauza
intarzierilor la plata din partea statului si implicit a lipsei lichiditatilor pentru operatori,
cum ar fi constructiile si agricultura, 2025 a reprezentat un an bun, de consolidare, cu

o dinamica per total pozitiva. Despre evolutia pietei de leasing financiar si provocarile
industriei in 2025, precum si despre previziunile pentru noul an, am discutat cu Radu

Ciocoiu, CEO Raiffeisen Leasing.

Tranzit: Cum a evoluat piata
de leasing financiar in 2025 din
punct de vedere al volumelor
finantate si al numarului de
contracte incheiate?

Radu Ciocoiu: Estimam ca
piata de leasing a pastrat un
ritm ascendent in 2025, usor
mai moderat comparativ cu
performanta anului anterior,
insa a continuat sa reprezinte un
motor important pentru investitii
si mobilitate. Cresterea inregistrata
de vehiculele comerciale si cea a
finantarilor din leasing se confirma
reciproc. Piata a functionat coerent
in 2025, cererea pentru vehicule s-a transpus in investitii
finantate, iar leasingul ramane un instrument esential pentru
reinnoirea si extinderea flotelor, atat in transport, cat si in
industriile conexe.

Datele agregate disponibile la trimestrul al treilea din
2025 arata o crestere de 9,7% expunere totala bruta la nivelul
societatilor de leasing din Romania membre ALCCR si de 4%
in termeni de finantari noi, acordate la nivelul pietei.

Numarul total de vehicule finantate in T3 din 2025 a
fost de 16.440 de unitati, in crestere cu 13% fata de aceeasi
perioada a anului precedent.
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Ati incheiat contracte de finantare pentru flote? Care ar
fi cele mai mari dintre ele?

Tn 2025, am continuat sa finantam proiecte consistente de
flote, intr-un context in care companiile de transport nu s-au
limitat doar la inlocuirea vehiculelor vechi, ci au accelerat si
planurile de extindere a capacitatilor proprii de transport.

Am sustinut operatorii cu modele de business solide, atat
n transport intern, cat si international. S-a investit in flote de
ordinul zecilor de unitati, pentru a se raspunde unei cereri
care s-a mentinut la un nivel ridicat, din logistica si distributie.
Totodata, interesul pentru vehicule moderne, eficiente si
cu emisii reduse a ramas puternic, reflectand angajamentul
companiilor pentru performanta si sustenabilitate.
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y Rad Per ansamblu, 2025 a fost un an
% B in care am vazut o evolutie pozitiva
Ciocoiu . . :
a parcurilor auto si o consolidare a

investitiilor in flote, intr-o piata care
continua sa creasca, sa se modernizeze si
sa se digitalizeze.

Modernizarea parcurilor auto ramane
un obiectiv comun, alimentat de presiunea
normelor de emisii, de nevoia de eficienta
si de cresterea generala a cererii pentru
mobilitate, la nivelul economiei.

Ce segmente de piata au avut cea
mai buna evolutie in 20252 Carui fapt se
datoreaza acest lucru?

Toate domeniile de activitate care
utilizeaza vehicule comerciale au avut o evolutie pozitiva,
impulsionate atat de cresterea economica din sectoarele
operationale, cat si de nevoia accelerata de modernizare a
parcurilor auto. Evolutia este sustinuta si de tendinta generala
a pietei, in care leasingul de vehicule ramane segmentul
dominant, in crestere fata de anii precedenti, dar si de cererea
crescuta la nivel european pentru transport, prin utilizarea de
vehicule comerciale eficiente si conforme cu cerintele actuale
de sustenabilitate si performanta. In paralel, segmente precum
constructiile, salubritatea si reciclarea, dar si distributia si
curieratul au continuat sa investeasca in vehicule specializate,
pe masura ce companiile au cautat solutii mai eficiente
pentru operatiunile specifice. Aceste domenii au avut nevoie
de vehicule adaptate unor activitati precum transportul de
materiale si operarea n santiere, pana la colectarea deseurilor
sau gestionarea livrarilor urbane. Cererea constanta pentru
astfel de vehicule a mentinut un ritm sustinut al investitiilor pe
tot parcursul anului trecut.

Cum au evoluat conditiile financiare in cazul
contractelor de leasing - variatie dobanzi, avans etc.?

In 2025, conditiile financiare pentru contractele de
leasing au ramas, in general, stabile si intr-o marja predictibila.
Produsul si-a mentinut accesibilitatea, cu ajustari moderate,
astfel incat impactul asupra clientilor sa fie cat mai redus.



Avansurile, in general, sunt adaptate profilului fiecarei
tranzactii si pornesc de la 5-10%, fiind ajustate in functie
de proiect si de specificul activului, urmarind o structura de
finantare sustenabila pe termen lung,.

Ati finantat si vehicule comerciale electrice? Care sunt
conditiile specifice de finantare pentru acestea?

Interesul pentru vehicule comerciale electrice a existat in
2025 si, cu siguranta, va creste in acest an. Am avut in analiza
proiecte pentru camioane si autoutilitare electrice, pentru
care am si acordat finantari. Ne bucuram sa comunicam ca
anul trecut am adus in portofoliul nostru primele camioane
electrice. Pe segmentul vehiculelor comerciale usoare
electrice am continuat sa adaugam noi unitati, preponderent
pentru companii de curierat, unde cererea ramane sustinuta,
acestea fiind considerate mai eficiente si mai potrivite
operarii urbane. In acelasi timp, interesul companiilor pentru
solutii cu emisii reduse creste gradual, pe fondul presiunii
pentru eficienta energetica si al programelor de sustinere a
electrificarii, ceea ce face ca flotele electrice usoare sa devina
o optiune tot mai utilizata.

Conditiile de finantare pentru vehicule electrice sunt
similare celor aplicate vehiculelor conventionale, cu
elementele suplimentare care tin de specificul tranzactiei sau a
proiectului la care ne uitam.

Totusi, cererea se va contura mai clar pe masura ce cadrul
de implementare al programelor guvernamentale dedicate
electrificarii transportului rutier - inclusiv schemele de ajutor
pentru camioane 100% electrice - va deveni operational.
Credem ca aceste programe, cum este schema de ajutor de
stat, se vor dovedi foarte viabile pentru produsul de leasing.

Cum a evoluat sectorul constructiilor? Multe companii
se plang de faptul ca lucrarile de infrastructura au fost
intarziate, ceea ce a creat probleme in cash-flow. Ati avut
probleme cu plata ratelor pe acest segment de clienti?

Din dialogurile pe care le avem constant cu clientii
activi in sectorul constructiilor reiese ca, desi exista provocari
punctuale legate de ritmul unor proiecte publice, majoritatea
isi continua investitiile planificate si isi ajusteaza operatiunile
pentru a ramane competitivi. Tn acest context, leasingul
ramane un instrument important, permitand adaptarea
structurilor de finantare la specificul proiectelor, si am reusit sa
sustinem continuitatea acestora.

La nivelul anului trecut, volumul total al lucrarilor
de constructii am vazut ca a fost in crestere fata de 2024,
ceea ce confirma ca proiectele de infrastructura, dar si cele
rezidentiale, continua sa avanseze. Aceasta dinamica se
reflecta, desigur, si in zona de finantare si credem ca se va
mentine activa si in 2026.

Cum merge piata vehiculelor de constructii si a
echipamentelor? In ce masura ramane un domeniu interesant
pentru finantatori?

Pentru finantatori, domeniul ramane atractiv. La nivelul
Raiffeisen Leasing am fnregistrat o cerere constanta pentru
utilaje si vehicule specializate. Am obtinut rezultate bune si o
evolutie in crestere, sustinuta de conditii de finantare adaptate
specificului activitatii din constructii, cu structuri flexibile de
avans si durata, posibilitatea ajustarii scadentelor in functie de

incasari si preturi de finantare competitive, oferite in cadrul
parteneriatelor cu producatorii si dealerii din domeniu.

Pentru vehiculele si echipamentele destinate constructiilor
exista cateva conditii specifice de finantare, adaptate naturii
activelor si modului lor de utilizare. in general, finantarile se
pot structura pe perioade de pana la sase ani, cu avans de la
15%, in functie de tipul echipamentului, de durata de viata a
acestuia si, desigur, in functie de profilul clientului.

Cum a evoluat cererea de finantare pentru vehicule
second-hand in 20252 Au fost aduse modificari in privinta
conditiilor de finantare?

Conditiile de finantare pentru vehicule second-hand nu
prezinta diferente majore fata de finantarea activelor noi,
insa aplicam un set de criterii specifice, in special in raport
cu durata de viata a activului si ritmul de depreciere in timp.
Cererea s-a mentinut constanta pentru aceste vehicule, cu
un interes preponderent din zona clientilor mici si mijlocii,
care au cautat solutii mai eficiente din punct de vedere al
costurilor. Per ansamblu, segmentul ramane activ, iar leasingul
continua sa fie o solutie accesibila pentru achizitia de second-
hand in 2025.

Cum a evoluat segmentul de microbuze, autobuze
si autocare in 2025? in ce masura liberalizarea pietei de
transport interjudetean de la 1 iulie 2025 a impulsionat intr-
adevar achizitiile de vehicule noi?

In a doua jumatate a anului trecut au existat indicii clare
ca liberalizarea pietei de transport interjudetean a generat o
crestere a activitatii operatorilor. Tendinta generala a fost spre
extinderea flotelor pe segmentul microbuzelor, autobuzelor
si autocarelor, o evolutie sustinuta pe fondul schimbarii de
dinamica din piata. Operatorii au fost nevoiti sa se alinieze
la cerintele si standardele necesare pentru desfasurarea
transportului interjudetean.

Numarul mai mare de transportatori activi a intensificat
competitia, ceea ce a determinat o orientare clara catre
modernizarea flotelor si imbunatatirea calitatii serviciilor
oferite clientilor. Aceste schimbari au contribuit la cresterea
volumelor finantate in 2025 si ne confirma faptul ca
segmentul transportului de persoane ramane unul strategic, cu
potential considerabil de dezvoltare si in anii urmatori.

Cum apreciati ca va evolua piata de leasing in 2026?
Pregatiti anumite campanii/produse noi?

Pentru 2026, ne asteptam ca piata de leasing sa isi
mentina dinamica pozitiva, sustinuta de cererea stabila
pentru finantarea vehiculelor si echipamentelor, precum si
de diversificarea nevoilor clientilor din diferitele industrii pe
care le finantam. Din perspectiva noastra, evolutia pietei va
fi influentata tot mai mult de digitalizare, viteza in procesarea
datelor si cresterea adoptiei de solutii Al, care vor redefini
modul in care industria opereaza.

Pentru Raiffeisen Leasing, 2026 este un an in care ne
propunem crestere accelerata si simplificare substantiala,
sustinute de tehnologie si de eficientizare. Investim in viteza
si calitate, n infrastructura IT si intr-un roadmap strategic care
integreaza Al, astfel incat procesele de analiza, interactiune si
decizie sa devina mai rapide, mai clare si mai eficiente.

(A consemnat Cristiana SANDULESCU)
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